Luca Di Benedetto

Direttore Generale / Consulente di Direzione esperto in gestione contabile, turnaround management e sviluppo del

mercato, vanto oltre 20 anni d'esperienza trasversale all'interno di diversi settori professionali. Laureato in Economia e

Commercio, ho sviluppato solide competenze occupandomi di redazione piano industriale e pianificazione finanziaria

nonché direzione commerciale e supporto all'internazionalizzazione. Team leader capace di sviluppare le risorse umane,

posso implementare la strategia aziendale grazie ad una consolidata propensione verso il reengineering dei processi.

AREE DI EXPERTISE

++» Turnaround Management

++ Redazione Piano Industriale

+* Gestione Contabile

+» Direzione Commerciale e
Internazionalizzazione

++ Business Process
Re-engineering

+» Pianificazione Finanziaria,
Controllo dei Costi e P&L

+* HR Management: selezione,
valutazione e sviluppo

+* Negoziazione Contratti

+» Leadership Strategica

ALTRE COLLABORAZIONI
PROFESSIONALI

2020 - presente
Consigliere Corrispondente per la
Fondazione Nazionale Carlo Collodi

2016 - 2020
International Advisor per il
Ministero dell'Ambiente di Albania

2015 - 2019

Membro dell'Advisory Board di
Durango Resources Inc.

societa quotata alla borsa di
Vancouver BC, Canada

ESPERIENZE PROFESSIONALI

DIREZIONE GENERALE / SVILUPPO STRATEGICO,
GESTIONE CONTABILE E INNOVAZIONE
Udine (UD) = 2018 - 2019

Consulenza manageriale - servizi di advisory board e temporary management

e Supporto a PMI del territorio durante la definizione del business plan e il
posizionamento strategico sul mercato internazionale

e Ristrutturazione aziendale: leadership delle attivita di re-engineering dei
processi e turnaround per innovare il posizionamento aziendale

e International Business Development: impostazione piani di export,
internazionalizzazione del brand e sviluppo della rete di vendita

e Controllo di gestione: revisione dei processi contabili di Gruppo e societa
controllate. Definizione procedure e sistemi informativi dedicati

e Growth service: supervisione delle attivita di sviluppo commerciale del
business tramite gare d'appalto o nuovi progetti in project financing

Principali progetti:

Rustic Srl - riorganizzazione e sviluppo aziendale: affiancato i soci dirigenti nella
predisposizione del controllo di gestione, nel re-engineering dei processi produttivi
nonché nel lancio di nuove linee di prodotto. Coordinato le relazioni con il partner
istituzionale Simest per l'accesso ai finanziamenti e l'avvio del processo di
internazionalizzazione in USA, Canada, Giappone e Australia;

Omnia Doc SpA - business development: agito come principale referente presso
enti governativi ed istituzioni albanesi al fine di promuovere i servizi aziendali in
ambito archiviazione fisica e digitale di dati. Coordinato le relazioni con i prospect
locali, identificato i requisiti e negoziato i possibili accordi contrattuali;

CGS Spa - controllo di gestione: responsabile per I'analisi dei bilanci, la valutazione
degli asset e la riorganizzazione del personale amministrativo. Valutato la
profittabilita dei singoli contratti in essere sia in ambito appalti che subappalti.
Definito nuove linee guida di acquisizione e gestione commesse;

Tra gli altri incarichi:

- Risanamento e sviluppo commerciale di Security Nord Est attraverso la gestione
delle investor relation e il lancio di nuovi servizi (+ € 1,8M in 10 mesi);

- Redazione studio di fattibilita per I'avvio di uno stabilimento produttivo di ferro,
nikel e cobalto. Business planning e piano di allocazione costi (€ 120M in 3 anni);



LINGUE PARLATE

Italiano - Madrelingua (C2)
Inglese - Avanzato (C1)
Francese - Intermedio (B1)

Albanese - Intermedio (B1)

YV V. V V VY

Tedesco - Intermedio (B1)
CORSI POST-LAUREA

2006 - 2007 - Specializzazione in
Amministrazione e Controllo di
Gestione - SDA Bocconi

Dal 1997 al 2004 in ITA SRL:

- Privatizzazione dei servizi pubblici
- Il controllo di gestione per le
aziende di servizi

- Le nuove sfide del controllo di
gestione

- Diritti e doveri dei contribuenti in
caso di verifica fiscale

- Le assunzioni obbligatorie

- Gestione delle risorse umane

- Appalti di lavori pubblici, la nuova
disciplina dopo il regolamento
attuativo della Merloni TER

- Le assemblee societarie

- Servizi pubblici locali

- Il ruolo del controller in azienda

- Il contratto individuale di lavoro

- Le relazioni sindacali in azienda

2004 - Qualifica di RSPP - Unione
Industriali di Udine

Dal 1999 al 2001 in Format Srl:

- Regime sanzionatorio e diritto
del lavoro

- Inadempimento del lavoratore ed
estinzione del rapporto

- Appalti di forniture e servizi

1998 - Nuovi strumenti tecnici per
la gestione del territorio -
Politecnico di Milano

DIRETTORE GENERALE - NORTH GROUP MINING SHPK
Tirana (Albania) = 05/2015 - 06/2018
Partecipata da Nord Group Spa - lavorazione del cromo (€ 6M fatturato)

e Redazione piano industriale per la costruzione dell'impianto, ottenimento
autorizzazioni governative, scouting e chiusura accordi con fornitori

e Supervisione delle attivita di amministrazione, finanza e controllo.
Gestione delle assunzioni dei dipendenti (oltre 100 tra ufficio e miniera)

e Attivazione delle vendite estere di concentrato di cromo attraverso la
relazione con buyer e gruppi d'acquisto cinesi

e Gestione, insieme con l'ingegnere di produzione, di flussi operativi,
carichi di lavoro e processi logistici a livello internazionale

DIRETTORE OPERATIVO - MG SERVICE SRL
Udine (UD) = 2014 - 2015
Societa attiva nel settore del minerale di ferro e cromo (€ 7M fatturato)

e Responsabile per la conduzione delle attivita di auditing e la
riorganizzazione dei processi operativi relativi al controllo di gestione

e Sviluppo di nuove strategie e supporto al posizionamento strategico del
brand nei mercati esteri (Cina, Europa, Giappone)

e Applicazione delle politiche di bilancio e monitoraggio cashflow.
Affiancamento nella ricerca e gestione investimenti

e Monitoraggio risultati operativi e P&L per le singole iniziative intraprese

DIRETTORE GENERALE DI COMMESSA - SALP SPA
Bagnaria Arsa, Udine (UD) = 2012 - 2013
Societa appalto lavori pubblici - metanodotti, oleodotti, ossigenodotti

e Responsabile per I'implementazione a cascata del piano operativo di
realizzazione del Metanodotto Busso Paliano (commessa da € 70M)

e Principale interfaccia verso stazione appaltante, fornitori, sub-appaltatori
e dipendenti (oltre 220 HR a riporto indiretto)

e Supervisione dei processi contabili e dell'allocazione costi di cantiere
(ottenuta la completa riduzione di una perdita di € 1M)

e Creazione di partnership e gestione delle relazioni con le associazioni
temporanee d'impresa coinvolte a vario titolo nel progetto

AMMINISTRATORE DELEGATO - CIAO CIAO WORLD SRL
Verbania (VCO) = 2011 - 2012
Catena di abbigliamento mass-market (€ 60M fatturato)

e Responsabile per la completa gestione dell'operazione di turnaround, la
ristrutturazione straordinaria del debito e il riposizionamento aziendale

e Conduzione delle negoziazioni con fornitori e istituti di credito

e Analisi della profittabilita di magazzino e PdV (chiusi 18 in perdita).
Gestione delle relazioni sindacali per la necessaria riduzione del personale

e Definizione del nuovo piano strategico industriale triennale con le linee
guida target per il rilancio aziendale (da - € 1,8M a - € 200K di perdita)



COMPETENZE
TRASVERSALI

In grado di definire e innovare la
strategia aziendale grazie alle
esperienze trasversali maturate
all'interno di diversi settori

Capacita di analizzare e risolvere
problemi complessi, interpretare le
esigenze aziendali e sviluppare
soluzioni integrate

Propensione alla leadership
partecipativa e capacita di gestire
complessi team internazionali con
metodicita

Affidabile e determinato, in grado
di condurre con successo
negoziazioni a qualsiasi livello con
partner aziendali e istituzionali

INFORMAZIONI
AGGIUNTIVE

Luogo e data di nascita:

Udine (UD)
01/04/1965

Referenze fornite su richiesta.

EDUCAZIONE E TRAINING

Laurea Specialistica in Economia e Commercio, Scienze Economico-Bancarie

Universita degli Studi di Udine

AMMINISTRATORE DELEGATO - |-BEDDING SRL
Udine (UD) = 2009 - 2011
Vendita di letti/materassi Nottinblii e brevetti industriali propri (€ 6M fatturato)

e Gestione integrale dell'operazione di turnaround attraverso la
predisposizione del concordato e la creazione di una NewCo

e Riferimento per la conduzione delle trattative con fornitori e sindacati

e Sviluppo mercati internazionali e impostazione degli obiettivi di fatturato

CONSULENTE DI DIREZIONE - BLOOMINGFIELD
Lugano (Svizzera), Patrice Bois (Cameroun) = 2007 - 2009
Settore della lavorazione del legno (€ 40M fatturato)

e Affiancato imprenditore italiano nella gestione finanziaria della societa

e Impostazione dei processi di controllo di gestione e monitoraggio
redditivita. Conduzione delle relazioni con Enti Governativi.

e Supporto allo sviluppo mercato attraverso la gestione dei commerciali

PRIMA PROGRESSIONE DI CARRIERA

DIRETTORE GENERALE - OTF TRASPORTI E LOGISTICA SPA
Udine (UD) = 2006 - 2007

Servizi di deposito, magazzinaggio, custodia e movimentazione di merci

Responsabile per la pianificazione, gestione finanziaria e controllo di gestione.
Stipula di contratti con clienti e fornitori. Gestione del personale in organico.

DIRETTORE GENERALE - SISTEMA SOSTA E MOBILITA' SPA
Udine (UD) = 1997 - 2006
Azienda pubblica multiservizi - gestione parcheggi e mobilita (€ 11M fatturato)

Principale referente di struttura per la gestione delle trattative con comuni ed enti
della PA. Definizione delle politiche di bilancio e monitoraggio cashflow.

IMPIEGATO DI FRONT OFFICE - BANCO AMBROSIANO
Friuli Venezia Giulia = 1994 - 1997

Istituto bancario

Conduzione delle attivita di assistenza clienti in merito alle operazioni finanziarie,
assicurative e di conto corrente.

1992

Tesi sperimentale in economia ambientale, relatore Prof. Carlo Carraro e co-relatore Prof. Cesare Dosi:
"Politiche di controllo dell'inquinamento da sorgenti diffuse".

Dott. Luca Di Benedetto

Autorizzo il trattamento dei miei dati ai sensi del d.lgs 196/03 e dell'art. 13 GDPR 679/16.



